
Merchado is hét platform voor premium merchandise en corporate gifting in de zakelijke markt (B2B). 

We werken uitsluitend met topmerken om bedrijven te helpen hun merk op een unieke manier neer te 

zetten met op maat gemaakte merchandise en relatiegeschenken van hoge kwaliteit. En we groeien 

hard: als snelgroeiende start-up gaat het bij ons snel, schakelen we elke dag en is er volop ruimte om 

écht iets neer te zetten. We werken daarbij volop met AI om slimmer en sneller te werken.

Bij ons ben je geen stagiair die op de achtergrond meekijkt, maar een volwaardig onderdeel van het 

team. Je ondersteunt niet alleen, je voert samen met ons mee uit en draait volop mee in de praktijk.

Geen dag is hetzelfde. De ene dag werk je aan de gaafste merch voor de bekendste tech-kantoren, de 

andere dag aan een PR-event met bloggers voor een bekend beautymerk of aan 

eindejaarsgeschenken waar bedrijven écht indruk mee maken. Van concept tot levering, jij zit er 

bovenop.

Ben jij een gedreven student met een passie voor sales en strategie? Zoek je een stage waar je impact 

maakt, veel leert en samenwerkt met een jong, ambitieus team? Dan is deze sales-stage iets voor jou!

DE FUNCTIE

• Onderzoek doen naar potentiële klanten en partners, nationaal én internationaal;

• Samen met het team onze sales strategie uitdenken én uitvoeren;

• Het beheren van de sales funnel en werken met verschillende sales-tools;

• Meedenken over en meebeslissen in de juiste producten en oplossingen voor onze klanten;

• Meedraaien in het hele traject van offertes, orders en facturatie.

WIE ZOEKEN WE?

• HBO/WO denkniveau;

• Creatief, ondernemend en een proactieve werkhouding;

• Communicatief sterk en een echte passie voor sales;

• Je werkt accuraat en hebt oog voor detail;

• Je staat open voor nieuwe tools en bent nieuwsgierig naar hoe AI je werk slimmer 

   maakt (ervaring is mooi meegenomen, geen must);

• Beschikbaar voor de eerstvolgende stageperiode.

WAT BIEDEN WIJ JOU

Bij Merchado geef je je stage op een dynamische en uitdagende manier vorm. Wij bieden jou:

• Een plek als volwaardig teamlid in een jong, creatief en ambitieus team binnen 

   een snelgroeiende start-up;

• Doorgroeimogelijkheden als vast teamlid; 

• De ruimte om je eigen ideeën in te brengen en mee te denken over strategie;

• Een werkomgeving waarin we volop met AI werken, zodat je leert hoe je deze tools 

   praktisch inzet in sales;

• Een stageplek waar je veel facetten van een bedrijf leert kennen;

• Een stagevergoeding van €500;

• Uitgebreide lunch, gezellige borrels en leuke teamuitjes!

GEÏNTERESSEERD?

Zie jij jezelf helemaal in deze rol? Dan komen we graag met je in contact! Stuur je CV en motivatie naar 

Thim Janssen (Thim@merchado.co). Vragen? Bellen kan natuurlijk ook: 06 232 232 29.
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